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Webinar mercados internacionales

Guatemala y El Salvador: las puertas de entrada a Centroamérica para la empresa espaiiola
24 de junio, alas 16.30
Modalidad virtual

La jornada ofrecerd una vision estratégica sobre Guatemala y El Salvador como mercados clave para la
internacionalizacién de la empresa espafiola, destacando su estabilidad macroecondémica, su creciente dinamismo
empresarial y su papel como plataformas de acceso al conjunto de Centroamérica.

En este webinar, que se organiza en el marco de la proxima misidon comercial El Salvador — Guatemala que organiza
la Camara de Madrid del 9 al 13 de noviembre, se presentaran el contexto econémico de Guatemala y las
oportunidades de inversién en El Salvador, proporcionando informacién practica para identificar sectores
prioritarios, evaluar retos y detectar oportunidades de negocio en ambos paises.

PROGRAMA

16.30 | Bienvenida
Diia. Sandra Iscan
Asesora Internacional en Cdmara de Comercio de Madrid

16.35 | Contexto econdmico y oportunidades de negocios para la empresa espafola en Guatemala
Diia. Isabel Jafiez Ramos
Analista de Mercado de la Oficina Econdmica y Comercial de Espafia en Guatemala

16:55 | Oportunidades de inversion y comerciales en El Salvador
Dia. Rosella Badia
Analista de Mercado de la Oficina Econédmica y Comercial de Espafia en El Salvador

17:15 | Inteligencia operativa para la cadena logistica en Guatemala y El Salvador

e Retos logisticos en el corredor centroamericano

e Normativa aduanera y controles fronterizos

e Recomendaciones en la toma de decisiones logisticas para operar con eficiencia

D. Pablo Arauzo Scandella

17:35 | AENOR: garantia de confianza y competitividad para la empresa espaiiola en Guatemala y El Salvador
e Normas y certificaciones clave

e Confianza para socios locales

e Facilitacién de acceso a licitaciones

D. Arnulfo Pino
Director de AENOR Centroamérica

17:50 | Caso de éxito - La experiencia de Enhol en Guatemala: inversion, impacto y crecimiento
D. Rodrigo Zibara
Business Developer Manager LATAM en Enhol

18:15 | Caso de éxito - La implantacion de Grupo Calvo (Nauterra) en El Salvador
Representante de Grupo Calvo (Nauterra)
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18:35 | Preguntasy cierre
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